Fokus pa hélsa




Abigo — ett starkt familjeforetag

Abigo Medical AB, ett speciality pharmaforetag, med dotterféretagen
Abigo AS, DHC och Sylak, &r ett snabbt expanderande léakemedelsforetag
som startades — och &gs till lika delar — av entreprendrerna och brodraparet
Jan G och Leif Smith.

Det ar den levande entreprentrsandan, med fokus pa halsa som
alltsedan etableringen genomsyrar foretaget och som ar drivkraften
i verksamheten.

Vi ség tidigt att utvecklingen med stora lakemedelsféretag, som genom
uppkdp och sammanslagningar bildar annu stérre internationella koncer-
ner, ocksa skapade utrymme — och mojligheter — fér mindre, och snabb-
rorligare féretag att etablera sig. Ju stdrre foretag, desto storre anslag for
forskning kring mediciner med stora forséljningsvolymer och mindre
resurser for bra mediciner med mindre potential.

Kort sagt, utvecklingen mot globala koncerner inom |&kemedels-
industrin, skapar utrymme for foretag med stérre rérlighet och snabbare
beslutsvagar. Med béttre forutsattningar att etablera sig i intressanta
nischer med mindre volymer. Fordelarna med ett typiskt entreprendrs-
foretag ligger ocksa i den anda som genomsyrar hela foretaget.

Abigo ar ett entreprendrsforetag och ett familieféretag, med tva broder
som agare. Har finns bade drivkraften och en unik samsyn pa hur fore-
taget skall drivas — och utvecklas.



Internationellt verksamma

Stora foretag tenderar att fokusera inat i organisationen och pa att
bevaka konkurrenterna. Det ar ocksd nagot av ett nyckelbegrepp for
Abigos synsétt att agera annorlunda inom den medicinska varlden. Ater
igen kan man se det mindre féretagets stora mdjligheter i att ha en fri
utblick, dar man ser nya utvecklingspotentialer, oavsett det medicinska
omradet. Hela tiden med fokus pa att hitta I6sningar som minskar hélso-
problem fér manniskor.

Abigo har byggt upp ett omfattande internationellt natverk inom den
medicinska sfaren. Férutom Jan G Smiths engagemang i nationella och
internationella intresseorganisationer inom lakemedelsindustrin, har
Abigo ett ndra samarbete med olika forskningsinstitut och enskilda
forskare runt om i varlden.

Genom goda kontakter och stor lyndrdhet far vi fortldpande information
om intressanta forsknings- och utvecklingsprojekt. Tack vare det mindre
foretagets struktur och snabba beslutsvagar, kan vi darfor pa ett tidigt
stadium se nya mdjligheter och bidra till den fortsatta utvecklingen. Vi kan
knyta kontakter med ny kompetens inom nya intressanta omraden, hitta
nya metoder snabbare och pa sa vis utveckla lakemedel och medicinska
hjalomedel som kommer &nnu fler manniskor till nytta.



Forskning och utveckling

M ed entreprendrskap foljer kreativitet och formagan att se majligheter
dér andra ser problem. Pa sé vis kan mindre foretag, med fokus pa halsa,
vaxa sig storre och starkare, genom att hitta — och skapa — medicinsk
hjélp inom vissa segment av marknaden.

For Abigos del innebér det att vi kan utnyttja det mindre foretagets
flexibilitet samtidigt som vi kan skapa samarbete med andra verksam-
heter. Aven hér ar férdelarna med det mindre féretaget uppenbara. Har
finns entusiasmen och engagemanget som innebér att vi kan etablera
samarbeten utan att skapa en totalitet och en dominans som kvaver
engagemanget och den egna drivkraften hos vara samarbetspartners.
Kérnan i all forskning och utveckling &r ju nyfikenhet och vetgirighet. Med
hjalp av vart stora kontaktnat dver varlden kan vi bade hamta inspiration
for forskning och skaffa oss tillgang till behdvlig kapacitet for fortsatt
forskning och utveckling av produkter.

Abigos standiga strévan &r darfor att skapa — och bibehélla — en kom-
petent och dynamisk féretagsstruktur, dar vi kan lanka samman denna till
ett fruktbart samarbete med séval den akademiska forskningen som
med kompetenta externa kontrakterade forskningsorganisationer.



Egen tillverkning

Den som ar mest lampad for att tillverka en viss produkt — skall sjélv-
fallet helst ocksa gora det! Darfor tillverkar vi i egen regi, i var fabrik
i Askersund.

Dock gj allt, utan i andra fall &r det betydligt mer effektivt och I6nsamt
att 1dmna ut tillverkningen till foretag som har ratt produktionskapacitet
och resurser for att hantera produktionen pa ett rationellt satt. Kan vi
pa Abigo ha full kontroll éver tillverkningen och vara helt sdkra pa att
kvalitetsstyrningen fyller vara krav, finns knappast nagra skal att lasa
upp engagemang och resurser for att hantera den delen av processen
i egen regi. D& &r det avgjort battre att vi koncentrerar oss pa att hantera
forskning, utveckling och marknadsféring och att vi istéllet lagger ut
tillverkningen till en kompetent underleverantor.

Sedan flera ar har Abigo ett omfattande samarbete med just sddana
underleverantorer som kan garantera att slutprodukten uppfyller vara
stranga krav. Genom att I0sa &ven tillverkningsprocessen pé ett rationellt
sétt, kan vi uppna en kostnadseffektivitet som i sin tur ger utslag i saval
effektiva som prisvarda produkter. D v s fler anvandare och patienter kan
fa hjalp och lindring av sina besvar till en rimlig kostnad. Detta borde ju,
trots allt, vara ett seridst verkande lakemedelsféretags sjalvklara mal.



Receptbelagda lakemedel

I Abigos produktportfolj ingér savél receptfria som receptbelagda lake-
medel. | bada fallen &r malsattningen att tilhandahélla bra lakemedel inom
utvalda nischer, kopplat med starka varumarken och internationell potential.

Abigos receptbelagda lakemedel bestér av egna produkter, vilka
ocksa exporteras utanfor Sverige. Foretaget arbetar aktivt for att bredda
produktportfolien bade genom egen forskning och utveckling samt genom
att sluta samarbetsavtal med andra lakemedelsbolag.

| utvecklingsportfélien finns projekt med mycket intressant internatio-
nell potential, nischinriktade och med géllande patentskydd. Genom ett
tatt samarbete med ledande forskare fran den akademiska varlden, har
aven ett mindre bolag av var storlek, goda forutsattningar att lansera nya
unika produkter. Dessa produkter kommer att marknadsfdras utanfor
hemmamarknaderna via lampliga internationella partners. Abigo ser har
en stark tillvaxtpotential och detta ar ett prioriterat omrade.

Méanga mindre och medelstora lakemedelsbolag saknar kritisk massa
att etablera sig globalt och séker darfér samarbetspartners for vissa geo-
grafiska marknader. Detta ger ocksa Abigogruppen goda majligheter att
finna nya produkter via det natverk som man byggt upp. Manga stora
lakemedelsbolag trimmar kontinuerligt sina produktportfolier och saljer
av mindre lokala produkter for att istéllet satsa pa de internationella
storsaljarna. Det ger ocksa Abigo ytterligare maojligheter att starka sin
produktportfol].



Egenvard

I var alltmer stressade varld har tiden blivit en allt stérre bristvara. Detta
i sin tur gor att manniskor behdver enklare och snabbare, men framférallt
effektivare hjalp i manga av livets skiften. Egenvard ar darfor ett sjalvklart
och naturligt satt att férebygga problem innan de blir allvarliga, férutom
att det ocksa ar ett effektivt och snabbt séatt att hantera olika redan
uppkomna besvar. Alltifran sdmnbesvér till jarnbrist. Har finns darfor
ett mycket stort och omfattande behov av produkter inom omradet
receptfria lakemedel.

Var receptfria lakemedelslinje tacker ett brett sortiment for olika
behov, t ex vitaminer, mineraler och laxermedel. Férutom detta pagar
en kontinuerlig utveckling som kommer att resultera i nya intressanta
produktlanseringar.

Eftersom de receptfria Iakemedlen ofta dessutom kdps genom sjélv-
val, har vi varit synnerligen angeldgna om att goéra véara forpackningar
bade tydliga och latt igenkanda. Egenvarden har ett brett spektrum,
vilket gor att aven vara olika sarvardsprodukter mycket val kan raknas in
bland produkterna for effektiv egenvard.
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Sarldkning

Sér i alla former — och oavsett hur séren uppkommit — skapar lidande
och besvar for ett stort antal manniskor dver varlden. Kan vi med véra
insatser bidra till att minska lidandet och péskynda sjalva sarlaknings-
processen, ar mycket vunnet i alla avseenden. Darfor har ocksa ett av
vara prioriterade produktomraden, sérvards- och sarlakningsprodukter
blivit nagot av vart signum och specialomrade.

Abigo har omfattande och djupa kunskaper samt lang erfarenhet av
den har typen av produkter och har flera unika sérlakningsprodukter med
dokumenterad effekt (&s garna mer om Sorbact-produkterna). Vi bedriver
ett mycket aktivt utvecklingsprogram med tillhérande kliniska studier.

Eftersom de sarlakningsprodukter vi arbetar med kraver specialkom-
petens och tillverkningsteknik, har vi valt att hantera tillverkningen i egen
regi i en modern produktionsanlaggning. Pa sa vis skapar vi dessutom
majlighet till kreativ vidareutveckling, dér vi kan konstruera nya och &nda-
malsenliga maskiner i takt med att produktutvecklingsarbetet fortskrider.
Eftersom problemomradet sarvard och sarlakning finns éverallt och saknar
geografiska granser har vi valt att etablera samarbete med internationella
partners for effektivast méjliga marknadsféring 6ver hela varlden.



Otovent metoden

Otovent—metoden ar ett utméarkt exempel pa hur Abigos filosofi fungerar
i praktiken. Manga barn 6éver hela varlden drabbas av vatska och under-
tryck i mellandrat, vilket kan foérorsaka bade stor smérta och utveckla
inflammation. Har finns alltsé stort behov av hjalp och lindring i en nisch
som de stora medicinska foretagen forbisett.

Den danske 6ron-/nasa-/halslékaren Sven-Eric Stangerup hade lange
SOkt ett alternativ till den traditionella behandlingen med att operera in
dranage och uppfann en modern utveckling av en tidigare metod,
Valsalva/Politzer. Detta blev upprinnelsen till den geniala och lika sjalvklara
Otovent-metoden. Abigo etablerade i ett tidigt skede ett intimt samarbete
med Sven-Eric Stangerup for fortsatt vidareutveckling, kliniska tester och
marknadsforing Over varlden. Som med manga geniala l6sningar, ar
denna mycket enkel. Genom att blasa upp en speciell ballong med hjalp
av ena nasborren och sedan lata luften ga tillbaka samma vag igen, kan
undertrycket minskas via érontrumpeten. Metoden ar enkel att kontrollera
och barn kan utféra den sjalva.

Femtio procent av barn fran tidig alder far en normalisering eller lagre
undertryck i mellandrat. Inga negativa effekter har pavisats i kliniska
studier eller i rapporter fran nagot av de dver 20 lander dar bade barn
och vuxna idag behandlas med Otovent-metoden.
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Steriliserade engangsinstrument

Sylak, vart helagda dotterbolag, representerar framfor allt produkter
inom dermatologi.

Aven har syns ett bevis pa Abigos genomgripande entreprendrskap
i kombination med fokusering pa hélsa.

Omrédet hudvérd ar starkt expanderande och kan beddmas som
mycket expansivt i framtiden. Alltfler manniskor far problem med sin hud,
oavsett om det &r medicinska skal, kosmetiska skal eller miljdférandringar
som &r orsaken till expansionen.

Sedan lange har Sylak ett nara samarbete med ledande tillverkare
av dermatologiska produkter. Forutom att hantera marknadsfoéringen av
deras mycket vl etablerade hudvardskramer- och Idsningar, sag vi en
forbisedd nisch inom den kirurgiska delen av hudvarden och 6vrig kirurgi,
namligen steriliserade engangsinstrument for kirurgiska ingrepp och prov-
tagning. Serien av engangsinstrument ar for narvarande hudstansar och
ringkuretter, och anvands i forsta hand inom dermatologin. Men vi ser en
mycket konkret och pataglig expansion inom omradena gynekologi,
pediatik och allman medicin.

Kort sagt, véra sterila engangsinstrument, ar ytterligare bevis pa
Abigos inbyggda kreativitet och entreprendrskap. Med fokus péa hélsa.



